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Pocasi in previdno s sodbami o ljudeh

Kaksna je vasa kopalnica?
'Ne mislim na barvo
ploséic, na znamko bideja
ali na razgled skozi okno.
Nekateri ljudje so v
nekaterih re¢eh namreé
malce posebni. Nekateri
imajo, na primer, navado,
da si na podlagi tega, kako
Cista je vasa kopalnica,
ustvarijo mnenje o vas. In
¢e je kopalnica umazana
in zapackana, je umazano
in zapackano tudi mnenje
o vas. Kar sicer ne pomeni,
da ste umazani in -
zapackani tudi vi, a
mnenju nekaterih, da
MORDA taki ste, ne boste
usli. ;
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red mnogimi leti je Slo-
| venijo obiskal nek pred-
“sednik prijateljske
dizave. V Slovenijo je
prisel Ze veckrat in zato sva se imela
priloZnost malce bolje spoznati.

- Med enim izmed obiskov je imel

intervju s priznanim novinarjem
enega izmed slovenskih ¢asepisov.
Ko je intervju zakljuéil, je novinar
odsel, predsednik pa je pristopil k
meniinrekel: “Gospa Benedetti, a vi
poznate tega novinarja?” “Osebno
ne poznam, je pa ta gospod eden
nasih boljsik novinarjev. Je bilo kaj
narobe, gospod predsednik?” “Ne,
ne, vse je v redu, intervju je bil
izvrsten. Ampak ... Ste vi videli nje-
gove cevlje?” Kaaaj? Njegove
CEVLJE??? :

Moja prva nezavedna reakcija je
bila takojSen direkten pogled nav-
zdol - v svoje Cevlje. Kar je pred-

sednik takoj opazil in znasmeskom .
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rekel: “Ne, ne, vi ste izpit opravili.
IZPIT?%2 Nato je z nasmeskom na-
daljeval: “Veste, jaz imam neko na-
vado, ne vem, od kje se je priklatila,
saj ni tako pomembno, AMPAK ¢lo-
veka, ko ga prvi¢ vidim, vedno po-
gledam v cevlje.” Aha. To je to. Ta
predsednik si torej na pedlagi iz-
gleda €evljev ustvari prvo mnenje o
nekom. Zanimiv pristop.

To ni bil predsednik, ki bi vihal
nos ali dvigoval brado ¢im vi§je in
zviSka v nebo. Bil je zelo prijazen, s
spostljivim odnosom do VSEH lju-
di, tudi do svojega $oferja in do
svojega politicnega nasprotnika.
Vcasih je bil celo navihan in z
odli¢nim smislom za humor. In ne,
ni 3lo za VRSTO &evljev in ne torej
za to, da novinar ni imel klasi¢nih
protokolarno dolgo€asnih ¢rnih

¢evljev na vezalke, nikakor ne. Slo
je za to, da je imel blatne, umazane
in zanemarjene cevlje. In na po-
dlagi teh cevljev si je ta predsednik
ustvaril prvi vtis o njem: Ki ni bil
najboljsi.

Prvi vtis se dogaja vedno v dveh

smereh. Prva je ta, kak$en prvi vtis
vi naredite na druge ljudi in takrat
se potrudite, da bo le-ta ¢im boljsi.
Druga je ta, kakSen prvi vtis si vi
ustvarite o nekom drugem in takrat
bodite moéno previdni. Lahko ste
namenoma - zavedeni. Obstajajo
ljudje, ki naredijo izjemen prvi vtis,
vresniciso pa popolnoma nevredni
zaupanja. In obstajajo ljudje, ki se
na prvi vtis pozvizgajo, so obleceni
bolj take-tako, ne izbirajo najlep$ih
besed, gestikulirajo preve¢ ali pre-
malo, imajo ne najbolj &isto ko-
palnico in zanemarjene ¢evlje ali
morda tisti trenutek slab dan - pa so
v resnici sijajni ljudje. Zaupanje se
ustvari postopoma, predvsem z de-
janji in ne toliko z izgledom in
besedami. Ceprav dober prvi vtis
VEDNO pomaga. In kadar je to za
vas res pomembno, se tudi sami
nezavedno trudite, da bi bil &¢im
bolj8i. Na primer, ko greste na prvi
randi. Takrat se zagotovo malce dlje
gledate v ogledalo kot sicer.
Dejstvo je, da vsi “pademo”.
Vprasajte se, komu bi prej odprli
vrata, ¢e bi nanje pozvonil fant v
primernem, lahko tudi $portnem
obla¢ilu, z urejeno pricesko in s
prijaznim pogledom, ali fant s pir-
singi v nosu in u8esih, irokezo na
glavi, v usnjenih hla¢ah in tesni
majcki, s tatujern na vratu. No,
posteno povejte - komu bi prej od-
prli vrata? Ah, kako smo hitro lahko
krivicni, kajne? Kaj pa, ¢e je fant s

Obstajajo ljudje, ki
naredijo izjemen prvi
vtis, v resnici so pa
popolnoma nevredni
zaupanja. In obstajajo
ljudje, ki se na prvi
vtis pozvizgajo, so
obledeni bolj
tako-tako, ne izbirajo
- najlepsih besed ... - pa

sO v resnici sijajni
ljudje.

tatujem en super fant in oni drugi

.ena huda baraba? Pocasi in pre-

vidno torej s sodbami o ljudeh. Prvi
vtis nikoli ni dovolj. Je pa pomem-
ben, v poslu, v politiki, diplomaciji,
ne nazadnje tudi pri flirtanju.

Prvi vtis delamo tudi s tem,
kaksno kuverto uporabimo in kako
napiSemo naslov ali kako zavijemo
darilo. Neko¢ sem prejela v dar
prelepo in dragoceno knjigo,
izro€ili so mi jo osebno. Zavita je
bila v zas€itni papir za steklo z
zraénimi ‘mehuréki, ki je bil
“okrasen” z debelej$im rjavim le-
pilnim trakom, s katerim navadno
zapirajo kartonaste skatle. Uau.

In prvi vtis delamo tudi s tem,
kako urejen delovni prostor ima-
mo. Podarjam vam domaco nalogo.
Ko naslednji¢ vstopite v svoj de-
lovni prostor, se ustavite na vratih.
Poglejie ga s scan pogledom - kot bi
vanj vstopili prvi¢. Poglejte, kaj bi

lahko popravili, da bi prostor iz-
gledal bolj urejen. Mogoce ni nuj-
no, da so tisti trije fascikli ves ¢as na
tleh. Mogoce ni nujno, da imate 17
samolepljivih listiCev polepljenih
po racunalniku. Mogoce ni nujno,
da vztrajate s tisto presuseno
loncnico, ki ji ne posvedate dovolj
cvetlicne ljubezni. In nehajte z iz-
govori, da vam delodajalec ne da
sredstev za novo opremo. Poglejte
najprej, kaj bi vi sami lahko na-
redili, da bo prostor prijetnejsi. Pre-
pricana sem, da boste kaj nagli. In
zagotavljam vam, da se boste po

Ceprav cisto drobnih popravkih v

njem boljSe pocutili,

Ce dobite obiske, pa kopalnico
vseeno malce poéistite. Pa obesite
Cisto brisa¢o. Nikoli se ne ve,
kak&ne misli in mnenja se kotalijo v
ljudeh, ki vas bodo obiskali. Najsi
bo to predsednik, uéiteljica ali mi-
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